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Ganzheitliches
Beschaffungsmanagement

Sie wollen neue Wege gehen.
Wir unterstutzen Sie dabei.

Die optimierte Der globale
Wertschopfung Ansatz

Im Fokus
stehen Sie

und lhre
Bedirfnisse

Die finanzielle Das moderne

Flexibilitat/ Beschaffungs-

Financial Services management/
Procurement
Services

Der globale Ansatz

,.Im Einkauf liegt der Gewinn* lautet eine alte Kaufmannsweisheit. Der Er-
folg im globalen Markt baut heute aber nicht alleine auf giinstige Beschaf-
fung. Vielmehr ist der Einkauf zur komplexen Dienstleistung aufgestiegen.
Fortschreitende Prozess- und Zyklenbeschleunigung stellen z. B. hohe An-
spruche bis hin zur Steuerung der Liquiditatsstréme. Gleichzeitig erhdhen
Banken und Rating-Agenturen den Druck auf Handel und Industrie. Effek-
tive Wertschopfungspartnerschaften sind mehr denn je gefragt, um einen
wirtschaftlichen Vorsprung zu erzielen. Das Ideal ist heute der Einkauf, der
die Beziehung zu Lieferanten pflegt, weltweit Einkaufsnetze kniipft, und aus
der Vielzahl der Informationen zeitnah die richtigen Schlusse zieht und si-
chere Entscheidungen zuldsst und fallt.

Das moderne Beschaffungsmanagement/
Procurement Services

Das partnerschaftliche Verhéltnis zum Lieferanten ist der Schlissel zur stra-
tegischen Einkaufsplanung: mit Transparenz auf beiden Seiten werden Be-
schaffung und Produktion synchronisiert, d.h. der friihzeitig ermittelte Be-
darf ermdglicht optimale Produktionsverhéltnisse (Automation) und initiiert
zusétzliche Konditionsvorteile (win-win Situation).

Die finanzielle Flexibilitat/
Financial Services

Einkauf und Vertrieb verursachen kontrér laufende Zahlungsstréme. Das aus-
geglichene Niveau des Liquiditatsflusses bestimmt wirtschaftliche Beweg-
lichkeit, Wachstumschancen und Auftritt eines Unternehmens. Kurzfristige,
unplanméRige Veranderungen des Kapitalbedarfs, z.B. durch die Akquisiti-
on von Unternehmen oder die lukrative Ausweitung eines Geschaftsfeldes,
bringen jedoch die Liquiditatsplanungen ins Ungleichgewicht. Wir bieten
Ihnen eine Umschichtung lhrer Kapitalbindungen auf unsere Partner-Ban-
ken — um eine dauerhafte Liquiditét zu schaffen und Ihr Ranking fur Investi-
tionen zu verbessern.

Die optimierte Wertschopfung

Die Praxis zeigt, dass in sehr vielen Unternehmen noch erhebliche Poten-
ziale zur Steigerung der Wertschdpfung, insbesondere aus den Bereichen
Einkauf und Finanzen vorhanden sind. Durch unseren modularen Ansatz
kénnen wir jederzeit auf lhre individuellen Bedurfnisse eingehen. Hierbei
kénnen Sie die ,,Bausteine* wahlen, die aus lhrer Sicht fur Ihr Unternehmen
zu einer nachhaltigen und Uberprifbaren Steigerung der Wertschopfung
fuhren. Unabhéngig ist hierbei, ob Sie Bestandteile der einzelnen Module,
ein komplettes Modul oder die Kombination aller Module wahlen.

Discover the future of business.

Vorsprung durch Innovation -
Ihr Vorteil im Business

Als Spezialisten an lhrer Seite in Sachen Einkauf und Finanzen wollen wir
lhre Eigensténdigkeit fordern. Unser Ziel ist es, Sie selbst an die Spitze in Ih-
rem Business zu fuihren, damit Sie gegenuber lhren Partnern und Sharehol-
dern souveran alle Entscheidungen vertreten kdnnen. Sie kdnnen sich fir
eine Implementierung unseres ganzheitlichen Business-Konzeptes inner-
halb der Organisation lhres Unternehmens entscheiden. Oder Sie nutzen
einzelne Module bzw. deren Bestandteile. Der Erfolg bei unseren Kunden
in Handel und Industrie beweist, dass die Ausschopfung aller moglicher
Synergieeffekte — zwischen Abteilungen und Bereichen genauso wie in den
Teilgesellschaften eines Konzerns — nachhaltig optimiert werden und so ein
zusétzlicher Return on Investment generiert wird.

Procurement Services

M strategiekonzepte und Systemunterstiitzung fir den Einkauf
B Erarbeitung Sortiments- und Lieferantenportfolio

M Sourcing- und Saving Strategien

M Lieferantenbewertungen

M Durchfilhrung von Verhandlungen und Lieferantenbetreuung
M | Konditionen Management*

Financial Services

M Abwicklungen der Zahlungen und Clearing

M Kreditorenmanagement

M Abrechnung von Konditionsvereinbarungen auch im Drittverhaltnis
B Warenkreditversicherung

M Factoring

lhr Partner

Die gicom, anséssig in Deutschland und der Schweiz, ist erfolgreich in der
ganzen Welt tétig. Seit ihrer Griindung 1997 hat sie sich schnell zu einem
langjéhrigen Partner zahlreicher Konzerne und mittelstandischer Betriebe
aus Handel und Industrie entwickelt. Im Mittelpunkt des innovativen Dienst-
leistungsportfolios der gicom steht der Aufbau leistungsfahiger Prozess-
und Lésungsstrukturen sowie Outsourcing-Modelle fiir fortschrittliche Un-
ternehmen.

B Erzielen von Konditionsvorteilen

M Zusatzliche Ertrage durch Biindelung

B Freiraum fir die Kernkompetenzen
(Einkauf, Marketing)

B Nachhaltige Renditestarkung

M Liquiditatsvorteile

M Geringe Kapitalbindung

M Kostenreduktion in der Abwicklung
M 100% Delkredere fir Ihre Lieferanten



