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GICOM-LIEFERANTEN-MANAGEMENT

SAP Services Partner zeigt seine Lieferanten-
Management-Losungen auf der SAPPHIRE 2008
Berlin

Gicom bringt Transparenz in das
Dickicht der Lieferantenkonditionen

Berlin, den 19. Mai 2008: Gicom, ein langjahriger Services Partner der
SAP ist in diesem Jahr auf der Kundenkonferenz SAPPHIRE 2008, die vom
19. - 21. Mai in Berlin stattfindet als Aussteller vertreten. Am Stand RW
2.2 in Halle zwei der Messe Berlin wird das Unternehmen vorfiihren, wie
es Kunden dabei wunterstitzt SAP-L6ésungen zu entwerfen, zu
implementieren und zu integrieren, Geschaftsprozesse zu optmieren und
was es im Bereich strategische Beratung leistet. Wahrend der gesamten
Veranstaltung werden Experten der Gicom vor Ort Lieferanten-
Management-Lésungen des Unternehmens zeigen und flir Fachgesprache
zur Verfligung stehen.

Die Gicom-Ldsungen flur das Lieferanten- und Vertragsmanagement,
stehen als Add-Ons fur folgende SAP-Lésungen zur Verfigung: SAP for
Retail, SAP ERP Financials und SAP Supplier Relationship Management
(SAP SRM). Sie helfen Unternehmen dabei, groBe Einsparpotenziale in der
Beschaffung zu realisieren. Die zugehoérigen Prozesse und Software-
Komponenten werden kontinuierlich aktualisiert und verfeinert und
schaffen so die erforderliche Transparenz.

.Jedes groBere Handelsunternehmen verfligt Uber enorme Kostenein-
sparungspotenziale im Bereich des Einkaufs®, erlautert Hans-Jakob
Reuter, Geschaftsfiuhrer der Gicom GmbH. ,Diese kdnnten ohne groBe
Probleme genutzt werden, wenn es gelingt, das Dickicht der
Rabattregelungen,  Rlckvergltungen, Lieferkonditionen, Zahlungs-
bedingungen und terminlichen Vereinbarungen zu lichten und damit
letztlich Transparenz Uber die tatsachlichen Einkaufspreise zu schaffen.™
Darauf weist hin.

Beim Lieferanten-Management von Gicom kommen alle Vertrage und
unterschiedliche Liefer- und Geschaftsprozesse mit den Lieferanten auf
den Prifstand und werden quasi gleichnamig und damit vergleichbar
gemacht. Die Ergebnisse stehen den Einkaufern auf einem Data-
Warehouse zur Verfligung. Hier kann dann jeder Einkaufer einsehen,
welche Konditionen der Lieferant seinen Kollegen im gleichen
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Handelsunternehmen oder Konzern eingeraumt hat und welche
Abwicklungsprozesse er unterstitzt. Mit diesem Wissen kann er dann
véllig anders in die Verhandlungen eintreten und gezielt auf
Geschaftsprozesse abgestimmte Benefits flr beide Seiten erreichen. Denn
die Erfahrung zeigt, dass die Lieferanten immer dann zu weiteren
Absprachen bereit sind, wenn der konkrete Absatz ihrer Produkte
gefdrdert und erreicht wird.

Wie groBe die Einsparpotenziale durch den Einsatz der Gicom-L&sungen
ist, hat jungst der Einkaufsvorstand der Arcandor, die frihere
KarstadtQuelle AG, Prof. Helmut Merkel beziffert: ,Nicht zuletzt Dank der
Unterstlitzung von Gicom ist es durch die Optimierung der
Lieferantenkondition gelungen, im Einkauf Kosteneinsparungen in
dreistelliger Millionenhdhe zu realisieren.™

Die Ldsung beinhaltet auch eine vollautomatische Abrechnung aller
vereinbarten Konditionen, die hilft, dass keine Absprache nach Ablauf
eines Geschaftsjahres vergessen wird und der verhandelte Ertrag auch
realisiert wird. Mit dem Einsatz des Lieferanten-Managements von gicom
lassen sich so innerhalb kurzester Zeit beim Einkauf Einsparungen in
Millionenhdhe realisieren.

Uber Gicom

Die Gicom wurde 1997 in Deutschland gegrindet und ist spezialisiert u.a.
auf Ldésungen im Lieferanten-, Beschaffungs- und Stammdaten-
management sowie auf die Integration unternehmensibergreifender
Geschaftsprozesse fur den Handel, die Industrie und die Logistik. Neben
der Gicom GmbH in Overath bei Kdln gehdren heute zur Gicom-Gruppe die
Gicom Quality Management GmbH in Mainz sowie die Gicom Procurement
Services & Consulting AG in Basel. Im Geschaftsjahr 2007 erzielte die
Gruppe mit 35 festangestellten Mitarbeitern einen Umsatz von rund 6 Mio.
Euro.
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